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,,Die Welt steht vor starken und
komplizierten Gegenstromungen®

Apateq stemmt Finanzierung

Luxemburgische Unternehmen beteiligen sich an der Erfolgsgeschichte ,Made in Luxembourg*

Erfolgreich in Rekordtempo: Apateq-CEO Bogdan Serban

Foto: Isabella Finzi

LUXEMBURG Das Luxemburger Cleantech-Unternehmen
Apateq expandiert in die USA und hat dazu die Finanzierung

gestemmt. Wie das 2013 gegriindete Unternehmen gestern
bekannt gab, beteiligen sich Luxemburger Unternehmen da-
zu mit zusammen 5,8 Millionen Euro, angefithrt von dem
Wasser- und Gasaufbereitungsspezialisten Mosmart Inter-
national, einer Beteiligungsgesellschaft von Reinet Funds,
sowie Eurobéton und den Unternehmensgriindern.

Apateq ist auf die Bereiche Ol-Wasser-Trennung, Wasser-
und Abwasserbehandlung spezialisiert. ,,Die Finanzierung
ermoglicht es uns, die Erschlieffung des nordamerikanischen
Marktes fiir unser Ol-Wasser Separationssystem zu be-
schleunigen®, erklart Apateq-Geschiftsfithrer und Mitbe-
griinder Bogdan Serban. Das Unternehmen plant die Griin-
dung einer Tochtergesellschaft in Nordamerika fiir Mitte
2015, um ,,0ilPaq®, sein Ol-Wasser Separationssystem zur
Vor-Ort-Behandlung im Containerformat dort direkt ver-

markten zu kénnen. Neben dem aktuellen Verkaufsmodell
wird eine Leasing-/Mietoption vorgesehen.

,»Wir verfolgen Apateqs Entwicklung von Beginn an“ be-
griindet Mosmart-CEO Christoffel von Wyk das Engagement
seines Unternehmens und verweist auf die herausragende
Wettbewerbsposition von Apateq.

Apateq-Investor und Mehrheitsaktionir von Eurobé-
ton, Robert Dennewald, der sich erfreut zeigt, Mosmart
International als synergetischen Partner im Kreis der
Apateq-Anteilseigner willkommen zu heifien, verweist auf
die beispielhafte unternehmerische Fahigkeiten, die bei
Apateq gezeigt worden sei, belegt durch Umsatzerzielung
innerhalb weniger Monate nach Unternehmensgriindung,
wichtige internationaler Auszeichnungen sowie eine
rasch wachsenden Verkaufszahlen. MM
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